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_ al Ads dla lokalnych firm
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Opis projektu: PrzeprowadziliSmy optymalizacje kampanii Google Ads dla
lokalnego przedsiebiorstwa z branzy gastronomicznej, skoncentrowanej na
zwiekszeniu ruchu na stronie internetowej oraz generowaniu rezerwacji online.

= Kluczowe dzialania: Analiza stéw kluczowych, optymalizacja reklam,
biezaca analiza wynikdéw.

= Wyniki: Zwiekszenie ruchu na stronie o 50% w ciggu 3 miesiecy, wzrost
liczby rezerwacji o 30%.

- Frazy kluczowe: optymalizacja Google Ads, lokalne kampanie
reklamowe, rezerwacje online.

2. Audyt SEO i wdrozenie optymalizacji dla
sklepow online
Opis projektu: MarketCell przeprowadzito szczegétowy audyt SEO dla sklepu

internetowego sprzedajacego sprzet sportowy, z celem poprawy widocznosci w
wyszukiwarkach.


https://marketcell.pl/studium-przypadku/

= Kluczowe dzialania: Analiza techniczna strony, poprawa predkosci
tadowania, optymalizacja tresci i struktury URL.

» Wyniki: Zwiekszenie widocznosci organicznej o 40% oraz wzrost ruchu
na stronie o 35% w ciagu 6 miesiecy.

» Frazy kluczowe: audyt SEO, optymalizacja sklepu internetowego,
zwiekszenie widocznosci organiczne;j.

3. Kreacja identyfikacji wizualnej dla nowej marki

Opis projektu: StworzyliSmy kompletnag identyfikacje wizualna dla startupu
technologicznego, w tym logo, kolorystyke i branding.

= Kluczowe dzialania: Analiza konkurencji, stworzenie spdjnej
identyfikacji wizualnej, projektowanie materiatow marketingowych.

» Wyniki: Powstanie unikalnej marki rozpoznawalnej w branzy
technologicznej, ktora zwiekszyta zainteresowanie inwestorow o 20%.

» Frazy kluczowe: identyfikacja wizualna, branding startupu,
projektowanie logo.

4. Prowadzenie kampanii email marketingowej

Opis projektu: MarketCell zrealizowato automatyzowana kampanie email
marketingowa dla firmy z branzy odziezowej, promujaca nowa kolekcje sezonowa.

- Kluczowe dzialania: Segmentacja klientéw, tworzenie
personalizowanych tresci, automatyzacja wysytek.

= Wyniki: Wzrost wspotczynnika otwar¢ emaili o 25%, zwiekszenie
sprzedazy kolekcji 0 15% w pierwszym miesigcu.

= Frazy kluczowe: kampania email marketingowa, automatyzacja
marketingu, segmentacja klientow.



5. Strategia marketingowa dla nowej ustugi

Opis projektu: Opracowalismy strategie marketingowa dla nowo wprowadzonej
ustugi finansowej, skoncentrowanej na pozyskaniu klientéw indywidualnych.

» Kluczowe dzialania: Badanie rynku, analiza grupy docelowej,
opracowanie strategii komunikacyjnej i reklamowej.

= Wyniki: Pozyskanie 500 nowych klientéw w ciggu 3 miesiecy, zwiekszenie
rozpoznawalnosci marki o 40%.

= Frazy kluczowe: strategia marketingowa, nowa ustuga finansowa,
analiza rynku.

6. Zarzadzanie profilami spolecznosciowymi

Opis projektu: ProwadziliSmy profile na Facebooku i Instagramie dla firmy
odziezowej, majac na celu zwiekszenie zaangazowania uzytkownikéw i budowanie
Swiadomosci marki.

= Kluczowe dzialania: Tworzenie angazujacych tresci, interakcja z
uzytkownikami, optymalizacja publikac;ji.

» Wyniki: Wzrost liczby obserwujacych o 35% oraz zwiekszenie
zaangazowania (lajki, komentarze) o 50% w ciggu 4 miesiecy.

» Frazy kluczowe: zarzadzanie social media, angazujace tresci, marketing
w mediach spotecznosciowych.

7. Rebranding i kampania marketingowa dla
duzej firmy

Opis projektu: MarketCell przeprowadzito peiny rebranding dla firmy
technologicznej, taczac go z kampanig promocyjng nowej oferty.

= Kluczowe dzialania: Opracowanie nowej identyfikacji wizualnej,
strategii komunikacji, realizacja kampanii marketingowej online i offline.

= Wyniki: Wzrost rozpoznawalnosci marki o 60% i pozyskanie 300 nowych
klientéw w ciagu 6 miesiecy.



= Frazy kluczowe: rebranding, kampania marketingowa, strategia
komunikacyjna.

8. Tworzenie tresci na strone internetowa

Opis projektu: OpracowaliSmy zoptymalizowane tresci na strone edukacyjna,
skupiajac sie na zwiekszeniu ruchu organicznego.

= Kluczowe dzialania: Tworzenie artykutéw blogowych, optymalizacja pod
katem SEO, poprawa struktury tresci.

 Wyniki: Zwiekszenie liczby odwiedzin strony o 40% w ciggu 3 miesiecy
oraz wzrost czasu spedzanego przez uzytkownikow na stronie o 25%.

» Frazy kluczowe: content marketing, optymalizacja tresci, SEO dla stron
internetowych.

9. Przygotowanie strategii content
marketingowej

Opis projektu: MarketCell opracowato strategie content marketingowa dla firmy
z branzy technologicznej, majaca na celu budowanie autorytetu i zaangazowanie
klientow.

= Kluczowe dzialania: Planowanie publikacji, tworzenie wartosciowych
tresci edukacyjnych, dystrybucja tresci na réznych platformach.

= Wyniki: Wzrost zaangazowania klientéw o 30% i poprawa widocznosci w
wynikach wyszukiwania o0 25%.

= Frazy kluczowe: strategia content marketingowa, publikacja tresci,
zwiekszenie zaangazowania klientéw.

10. Analiza i optymalizacja UX strony
internetowej

Opis projektu: PrzeprowadziliSmy audyt UX dla e-commerce w branzy modowej,



koncentrujac sie na poprawie doswiadczen uzytkownikow i wskaznikdéw konwers;ji.

= Kluczowe dzialania: Audyt uzytecznosci, testy A/B, optymalizacja
nawigacji i procesu zakupowego.

» Wyniki: Wzrost wspotczynnika konwersji o 25% oraz skrécenie czasu
finalizacji zakupu o 15%.

» Frazy kluczowe: audyt UX, optymalizacja strony, zwiekszenie konwersji.

11. Kampania remarketingowa dla e-commerce

Opis projektu: MarketCell wdrozyto kampanie remarketingowa dla sklepu
internetowego sprzedajacego elektronike, skierowana na odzyskanie klientéw
porzucajacych koszyki zakupowe.

» Kluczowe dzialania: Segmentacja klientow, dynamiczne reklamy, testy
A/B dla kreacji reklamowych.

» Wyniki: Wzrost konwersji 0 20% oraz zmniejszenie liczby porzuconych
koszykow o 15% w ciggu 2 miesiecy.

» Frazy kluczowe: remarketing, porzucone koszyki, e-commerce
konwersje.

12. Projektowanie materialow drukowanych

Opis projektu: StworzyliSmy kompleksowy projekt katalogu i ulotek dla nowej
kolekcji odziezy, przeznaczonej na targi branzowe.

= Kluczowe dzialania: Projekt graficzny, dobor kolorystyki i uktadu,
wspolpraca z drukarnig.

= Wyniki: Zwiekszenie zainteresowania nowa kolekcjg, co przetozyto sie na
10% wzrost zamdwien po targach.

- Frazy kluczowe: projektowanie materialow drukowanych, katalog
produktow, targi branzowe.



13. Optymalizacja kampanii w mediach
spolecznosciowych

Opis projektu: PrzeprowadziliSmy optymalizacje reklam na Facebooku i
Instagramie dla marki kosmetycznej, zwiekszajac ich efektywnosc i zasieg.

= Kluczowe dzialania: Analiza odbiorcow, testowanie formatow reklam,
dostosowanie budzetu reklamowego.

= Wyniki: Wzrost wspotczynnika kliknie¢ (CTR) o 30% i zmniejszenie kosztu
klikniecia (CPC) o 20%.

= Frazy kluczowe: optymalizacja reklam w social media, kampanie na
Facebooku, zwiekszenie CTR.

14. Wdrozenie narzedzi do automatyzacji
marketingu

Opis projektu: MarketCell wdrozyto narzedzia marketing automation w firmie
zajmujacej sie sprzedaza sprzetu sportowego, automatyzujac kampanie emailowe i
remarketing.

» Kluczowe dzialania: Implementacja narzedzi CRM, segmentacja bazy
klientow, automatyzacja proceséw komunikacyjnych.

» Wyniki: Zwiekszenie efektywnosci kampanii o 30% i wzrost liczby
powtarzajacych sie zakupéw o 15%.

» Frazy kluczowe: automatyzacja marketingu, CRM, marketing
automation.

15. Prowadzenie kampanii influencer marketingu

Opis projektu: ZrealizowaliSmy kampanie influencer marketingowa dla marki
odziezowej, nawiazujac wspoitprace z popularnymi tworcami w mediach
spotecznosciowych.

= Kluczowe dzialania: Wybér odpowiednich influenceréw, negocjacje
wspolpracy, monitorowanie kampanii.



= Wyniki: Zasieg kampanii przekroczyt 1 milion uzytkownikoéw, co
przetozylo sie na wzrost sprzedazy o 20% w ciggu miesigca.

- Frazy kluczowe: influencer marketing, wspdétpraca z influencerami,
kampania odziezowa.



